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Puji syukur saya panjatkan atas kehadirat Allah SWT atas rahmat, taufik
dan hidayah-Nya kepada kita semua sehingga kegiatan Kuliah Kerja Usaha tahun
2023 di konter RCJ CELL ini dapat terlaksana dengan baik.

Laporan Kuliah Kerja Usaha ini disusun sebagai  bentuk
pertanggungjawaban tertulis kami selama melaksanakan kegiatan KKU di Konter
RCJ CELL. Tujuan dari penyusunan laporan ini adalah untuk mengetahui
evaluasi strategi promosi produk pada konter RCJ CELL.

Dalam melakukan penyusunan laporan saya, sangat sadar sepenuhnya
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2. lbu Astuning Saharsini, S.E.,M.Acc. selaku Ketua Program Studi
Akuntansi Sekolah Tinggi Ilmu Ekonomi Surakarta

3. Bapak Eko Triyanto, S.E.,M.M selaku Dosen Pembimbing yang telah
berkenan meluangkan waktunya untuk memberikan masukan dan
bimbingan selama penyusunan laporan.

4. Raka Angger Pamungkas, S.Kom selaku pimpinan Konter RCJ CELL
yang telah membantu selama melaksanakan Kuliah Kerja Usaha.

5. Orang tua serta semua pihak yang tidak dapat disebutkan satu persatu.

Akhir kata dengan segala kerendahan hati, saya menyadari bahwa dalam
penulisan laporan magang ini masih terdapat banyak kekurangan, maka saya
menerima kritik dan saran yang membangun dari semua pihak demi
kesempurnaan laporan magang ini. Semoga karyatulis ini bermanfaat kepada
seluruh pihak yang membutuhkan.

Wasalamu’alaikum Warahmatullahi wabarakatuh

Surakarta, ( 31 Maret 2023)

Galuh Candra Setyowati
20210023
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EVALUASI STRATEGI PROMOSI PRODUK PADA KONTER RCJ CELL

Latar Belakang Masalah

Usaha merupakan salah satu yang membantu seseorang untuk mendapatkan
penghasilan. Dari sekian aktivitas banyak orang lebih memilih menjadi
pengusaha. Dengan menjadi pengusaha seseorang bisa terus melakukan inovasi
dan dapat menyediakan lapang pekerjaan kepada masyarakat. Akan tetapi
mendirikan suatu usaha yang mana lahir dari usaha skala kecil menjadi usaha
besar diperlukan ketekunan, ketelatenan, kerja keras, pantang menyerah karena
disamping usaha yang sukses pasti didampingi dengan pengalaman kegagalan.
Jatuh bangun dalam usaha bukan merupakan rahasia lagi. Perusahaan akan
menemukan strategi dalam menghadapi ancaman dan menjadikannya peluang
untuk terus mengembangkan perusahaan. Apalagi dalam era digital seperti
sekarang ini, perlu adanya inovasi yang mendorong perusahaan lebih dikenal
masyarakat luas sehingga masyarakat tidak ragu-ragu menggunakan produk dari
perusahaan. Akan tetapi untuk membuat perusahaan semakin berkembang pesat,
perusahaan tidak hanya berfokus pada faktor eksternal saja melainkan juga
dibutuhkan manajemen internal yang kuat salah satunya yaitu mempunyai tenaga
sdm yang berwawasan luas dan dapat memasarkan produk sesuai maksimal.
Dalam usaha konter RCJ CELL memerlukan inovasi penjualan yang bisa

mendorong perkembangan usaha dan membuat laporan keuangan yang baik.

Memastikan penjualan bisnis terus meningkat bukanlah hal yang mudah.
Banyak company melakukan cara dan metode untuk bisa menghasilkan penjualan.
Mulai dari membangun relasi yang baik dengan customer hingga berbagai teknik
marketing dengan tujuan untuk mengembangkan bisnis. Berusaha untuk
meningkatkan penjualan dan mendapatkan keuntungan adalah inti dalam sebuah
perusahaan bisnis. Kedua hal tersebut menentukan hidup atau tidaknya sebuah
perusahaan yang dapat dilihat dari lancar atau tidaknya perusahaan dalam
merekrut karyawan, membeli perlengkapan perusahaan, memproduksi produk,

atau memberikan peningkatan dalam jasa pelayanan.



Laporan keuangan dalam sebuah bisnis merupakan hal penting yang harus
dibuat secara rutin dancontinue. Laporan keuangan ibarat sebuah denyut nadi
sebuah bisnis. Sebagai pemilik perusahaan Anda wajib bisa membaca laporan
keuangan, karena akan sangat membutuhkan untuk mengetahui kondisi keuangan
yang ada diperusahaan dan bagaimana prospek perusahaan kedepannya. Sebelum
membahas lebih jauh mengenai bagaimana cara menyusun sistem laporan

keuangan yang benar.

Dalam ilmu akuntansi laporan keuangan diartikan sebagai laporan yang
memuat informasi keuangan perusahaan atau instasi pemerintah dalam suatu
periode akuntansi tertentu yang menggambarkan kinerja dari perusahaan atau
instansi pemerintahan tersebut. Tujuan laporan sendiri adalah menyediakan
informasi yang menyangkut posisi keuangan, kinerja, serta perubahan posisi
keuangan suatu perusahaan yang bermanfaat bagi sejumlah besar pembisnis

dalam pengambil keputusan.

Bidang Kerja dan Kegiatan
Kuliah Kerja Usaha dilaksanakan di Konter RCJ CELL Pasar Ngancar

Kecamatan Banyudono Boyolali. Letak yang strategis bagi penjualan handphone

baru dan bekas karena hanya terdapat 1 konter yang jual beli handphone bekas

yang menjadikan salah satu alasan mendirikan konter.

Waktu pelaksanaan kuliah kerja usaha yaitu tanggal 01 Februari 2023 sampai
dengan 31 Maret 2023, waktu pelaksanaan kuliah usaha 6 hari dalam 1 minggu
yaitu hari senin, selasa, rabu, kamis, jum’at, dan sabtu pukul 13.00 sampai pukul
21.00 WIB.

Adapun uraian dari aktifitas — aktifitas yang dilakukan selama pelaksanaan
kuliah kerja usaha (KKU) sebagai berikut :

a. Melayani Penjualan Produk Handphonekegiatan operasional magang pada
konter RCJ CELL salah satunya dengan melayani penjualan produk
smartphone baru dan bekas pada konter. Dengan ini karyawan harus dibekali
ilmu dasar speksifikasi hanpdhone yang diperjual belikan dari beberapa tipe

handphone yang dijual yaitu realme, oppo, redmi, samsung, dil. Karyawan



melakukan promosi lewat sosial media dengan hal ini yang diutamakan sosial
media facebook dan whatshapp untuk melakukan promosi, dalam melakukan
promosi karyawan harus mempunyai bakat mempromosikan dengan baik.
Dengan adanya saya magang ditempat ini saya berusaha memasarkan produk
ke berbagai sosial media dan membantu karyawan untuk lebih mempunyai
pengetahuan yang luas terhadap tipe speksifikasi handphone.

Mencari Produk Handpone Bekas Untuk Stock di Toko dalam penjualan
produk handphone konter juga memerlukan pemasok handphone bekas yang
mana dalam mencari produk handphone bekas, owner bekerjasama dengan
konter yang lain dengan sesama pengusaha.

Menjalin Relasi Antar Sesama Pengusaha Konter setiap manusia yang hidup
di dunia ini tentunya memiliki keinginan untuk bisa sukses dan mapan secara
financial. Hal tersebut bisa Anda capai dengan mudah apabila dari awal sudah
menjalin relasi dengan orang-orang yang tepat. Artinya, orang tersebut
memiliki sesuatu yang bisa membantu Anda untuk mencapai kesuksesan.
Sebagai contoh, seorang marketing handphone yang jeli mencari peluang
keuntungan tentunya bisa memanfaatkan relasinya untuk menawarkan
barang/jasa yang dijualnya. Hal itu tersebut contoh kecil manfaat yang bisa
dirasakan dari memiliki relasi.

Membuat Brosur Lamaran Kerja dalam mencari tenaga kerja owner konter
membutuhkan brosur lamaran kerja dengan tujuan agar dapat diketahui jika
konter tersebut sedang mencari karyawan. Dalam kriteria yang ditujukan pada
brosur tersebut memiliki beberapa persyaratan yang salah satunya dapat
memasarkan produk dan mengerti speksifikasi handphone.

Interview dalam menerima karyawan pemilik konter handphone perlu
mengadakan interview yang telah melamar kerja.

Dalam hal ini bertujuan agar bisa menjadi pertimbangan untuk karyawan yang
masuk apakah layak atau tidak.

Mencatat  Laporan  Keuangan  konter  disusun  sebagai  bentuk
pertanggungjawaban karyawan kepada pemilik usaha yang berkepentingan

dengan kinerja dan keberhasilan usaha yang dicapai selama periode tertentu.



Dalam laporan keuangan konter ini masih menggunakan pencatatan manual

dengan mencatat setiap transaksi yang masuk dan keluar.

Pokok Masalah

Permasalahan yang dihadapi dalam menjalankan Kuliah Kerja Usaha
(KKU) di Konter RCJ CELL adalah Kesulitan dalam melayani Produk
handpone tentang berbagai tipe dan spesifikasi handphone dan dengan
mencari stock handphone bekas yang mana memerlukan ketelitian dalam
beberapa kode cek tipe handphone untuk mengetahui kenormalan handphone
dan yang terakhir ada kendala yang mana karyawan baru yang belom
mengetahui secara detail speksifikasi handphone dan harga pemasaran

produk.

Pembahasan
Langkah dalam memecahkan masalah dalam menjalankan Kuliah Kerja
Usaha (KKU) di Konter RJC CELL sebagai berikut :

1) Lebih banyak untuk mempelajari tipe handphone yang terdapat pada
konter supaya dalam melayani bisa langsung tanggap dan memberikan
pelanggan bisa kasih keputusan langsung.

2) Mempelajari beberapa kode cek semua tipe dan bisa mencari kelemahan
yang terdapat di handphone untuk bisa dikatakan normal dengan
kualitas handphone 80-100% layak dijual kembali.

3) Lebih banyak konsultasi kepada owner untuk masalah detail spesifikasi

handphone.



KESIMPULAN DAN SARAN

Kesimpulan

Kuliah kerja Usaha dilaksanakan dikonter RCJ cell kecamatan Banyudono
Boyolali yang telah dilaksanakan dan dimulai tanggal 1 Februari 2023 sampai
31 maret 2023. Dalam pelaksanaan kuliah kerja usaha, mahasiswa
ditempatkan ditoko dan lapangan untuk sistem COD barang. Adapun uraian
dari aktifitas — aktifitas yang dilakukan selama pelaksanaan Kuliah Kerja
Usaha (KKU) Sebagai berikut :

a. Melayani Penjualan Produk Handphone

b. Mencari Produk Handpone Bekas Untuk Stok di Toko

c. Menjalin Relasi Antar Sesama Pengusaha Konter

d. Membuat Brosur lamaran Kerja

e. Interview yang Melamar kerja

f. Mencatat Laporan Keuangan

Saran

Berdasarkan hasil pelaksanaan Kuliah Kerja Usaha (KKU) yang telah
dilakukan mahasiswa, saran yang dapat kami sampaikan adalah bahwa kami
telah mendapatkan bimbingan yang baik dalam mengikuti Kuliah Kerja Usaha
(KKU). Mahasiswa peserta Kuliah Kerja Usaha (KKU) telah mendapatkan
materi program yang telah dijalankan sesuai rencana yaitu kegiatan di dalam

operasional yang bertempat diKonter RCJ Cell.
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