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A. Latar Belakang

Latar belakang industri persewaan kamera dan jasa dokumentasi didasarkan
pada perkembangan teknologi dan permintaan pasar terhadap layanan fotografi
yang profesional dan berkualitas. Awal kemajuan teknologi fotografi digital,
kamera menjadi Mula Merintis Usaha pada Tahun 2017 dengan nama usaha
SOC.CAM pada saat itu Perkembangan Fotografi Digital Dengan pesatnya lebih
terjangkau dan mudah digunakan oleh masyarakat umum. Fotografi digital juga
memungkinkan hasil yang instan dan dapat diakses secara digital, menggantikan
sebagian besar fotografi tradisional berbasis film. Perkembangan ini menciptakan
permintaan tinggi akan persewaan kamera bagi para fotografer amatir yang ingin
mencoba peralatan terbaru tanpa harus membelinya secara penuh.

Peningkatan Penggunaan Media Sosial Popularitas media sosial seperti
Instagram, Facebook, dan Twitter telah meningkatkan kebutuhan akan konten
visual yang menarik. Individu, bisnis, dan organisasi semakin menyadari
pentingnya foto-foto berkualitas untuk memperkuat kehadiran online mereka.
Inilah yang mendorong pertumbuhan jasa dokumentasi, di mana fotografer
profesional dipekerjakan untuk mengabadikan momen penting dalam acara atau
peristiwa.

Permintaan akan Layanan Fotografi Profesional Dalam konteks bisnis dan
komersial, foto-foto berkualitas tinggi memiliki peran penting dalam memasarkan
produk atau layanan. Perusahaan membutuhkan gambar yang menarik dan
profesional untuk digunakan dalam materi pemasaran, situs web, brosur, dan media
promosi lainnya. Ini menyebabkan banyak perusahaan dan individu mencari jasa
dokumentasi yang dapat memberikan hasil foto berkualitas tinggi dan sesuai
dengan kebutuhan mereka.

Berkembangnya Industri Pernikahan dan Acara Industri pernikahan dan
acara lainnya tumbuh pesat, dan banyak orang ingin mengabadikan momen-momen
penting dalam hidup mereka dengan foto yang indah dan berkesan. Permintaan
akan jasa dokumentasi pernikahan, acara bisnis, konser, pameran, dan acara lainnya
semakin meningkat, mendorong perkembangan industri jasa dokumentasi.

Potensi Pendapatan yang Menjanjikan: Industri persewaan kamera dan jasa
dokumentasi menawarkan potensi pendapatan yang menjanjikan bagi pelaku usaha.

Para fotografer profesional dan pemilik usaha persewaan kamera dapat



memanfaatkan permintaan yang tinggi untuk berbagai acara dan kebutuhan

fotografi, baik untuk keperluan pribadi maupun komersial.

B. Divisi Kerja Kegiatan

OWNER

Keuangan Purchashing Persediaan Marketing Admin

Tabel 1.1 Struktur Organisasi

Dalam usaha persewaan kamera dan jasa dokumentasi saya yang saat ini
belum memiliki karyawan, struktur organisasi yang saya terapkan berfokus pada
tanggung jawab dan pembagian tugas sebagai pemilik usaha. Berikut adalah

struktur organisasi yang saya kelola:
Pemilik Usaha (Owner):

Sebagai pemilik usaha, saya memiliki peran utama dalam mengambil
keputusan strategis dan menjalankan operasional sehari-hari usaha. Saya
bertanggung jawab untuk mengelola semua aspek usaha, termasuk pemasaran,

operasional, keuangan, dan layanan pelanggan.
Manajemen dan Perencanaan:

Bagian ini mencakup perencanaan strategis, pengembangan rencana bisnis,
dan mengatur langkah-langkah untuk mencapai tujuan usaha. Semua keputusan

strategis akan diambil oleh pemilik usaha.
Pemasaran dan Penjualan:

Saya secara langsung menangani pemasaran dan promosi usaha ini. Tugas
ini mencakup aktivitas pemasaran seperti promosi di media sosial, pemasaran

konten, dan berinteraksi dengan calon pelanggan.



Pengadaan dan Persediaan:

Sebagai pemilik usaha, saya mengelola pengadaan kamera dan peralatan
fotografi yang akan disewakan. Saya juga bertanggung jawab untuk memastikan

ketersediaan stok yang cukup dan perawatan rutin terhadap peralatan.
Penyediaan Layanan Dokumentasi:

Bagian ini mencakup penyediaan layanan dokumentasi untuk berbagai
acara atau keperluan pelanggan. Saya secara langsung berkomunikasi dengan
pelanggan untuk mengatur jadwal dokumentasi dan menghadiri acara yang
diperlukan.

Keuangan dan Administrasi:

Saya mengelola keuangan perusahaan, termasuk pencatatan transaksi,
pembuatan faktur, dan laporan keuangan sederhana. Saya juga menangani tugas

administratif lainnya yang diperlukan

C. AKTIVITAS

Aktivitas dalam persewaan kamera dan jasa dokumentasi mencakup berbagai
tahapan dan proses yang terlibat dalam mengoperasikan usaha ini. Berikut adalah
beberapa aktivitas yang Saya dilakukan dalam persewaan kamera dan jasa
dokumentasi:

1. Penyewaan Kamera:

e Menerima pesanan dan permintaan penyewaan kamera dari pelanggan.

o Memeriksa ketersediaan kamera yang diminta dan mengkonfirmasi
kesediaannya.

e Menyusun kontrak atau perjanjian sewa yang mencakup detail seperti
durasi sewa, harga, dan ketentuan lainnya.

e Memberikan informasi mengenai penggunaan kamera dan peralatan

fotografi kepada pelanggan.

2. Layanan Dokumentasi:

e Berkomunikasi dengan pelanggan untuk mengatur jadwal dokumentasi
acara, seperti pernikahan, pesta, atau acara bisnis.
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¢ Menentukan jumlah fotografer yang diperlukan untuk menghadiri acara
tersebut.

e Menyiapkan peralatan dan aksesori fotografi yang dibutuhkan untuk acara
tersebut.

3. Fotografi dan Pengeditan:

e Menghadiri acara dan mengambil foto-foto yang diperlukan sesuai
permintaan pelanggan.

e Menggunakan keterampilan fotografi untuk menciptakan gambar yang
estetis dan memuaskan.

e Mengedit foto-foto dengan perangkat lunak pengeditan foto untuk
memperbaiki warna, kontras, dan kualitas gambar.

4. Pengelolaan Inventaris:

e Melakukan perawatan dan periksa rutin terhadap kamera dan peralatan
fotografi  untuk memastikan kondisinya tetap baik.

e Melakukan pemesanan peralatan baru atau penggantian jika diperlukan.

e Mencatat masuk dan keluarnya kamera serta peralatan fotografi untuk
pengelolaan inventaris.

5. Layanan Pelanggan:

e Memberikan pelayanan pelanggan yang baik, termasuk menjawab
pertanyaan dan mengatasi keluhan pelanggan.

e Menyediakan informasi mengenai paket layanan, harga, dan promosi yang
berlaku.

e Menerima umpan balik dari pelanggan untuk meningkatkan kualitas
layanan.

6. Pemasaran dan Promosi:

e Mengembangkan strategi pemasaran untuk mempromosikan usaha
persewaan kamera dan jasa dokumentasi.

e Menggunakan media sosial, situs web, dan materi promosi lainnya untuk
meningkatkan visibilitas dan mencapai target pasar.

e Berkolaborasi dengan vendor atau mitra terkait untuk memperluas
jangkauan pemasaran.

7. Administrasi dan Keuangan:

e Mengelola keuangan perusahaan, termasuk pencatatan transaksi,
pembuatan faktur, dan pembayaran.

e Melakukan tugas administratif, seperti menyusun laporan keuangan dan
perencanaan bisnis.

8. Penyimpanan dan Keamanan Data:

e Menjaga keamanan data pelanggan dan mengelola penyimpanan foto-foto
dokumentasi dengan aman.



Menggunakan sistem penyimpanan data yang andal dan mengamankan
akses data secara tepat.

9. Evaluasi dan Pengembangan:

Melakukan evaluasi kinerja usaha secara berkala untuk mengidentifikasi
potensi perbaikan.

Mengembangkan strategi dan rencana bisnis untuk pertumbuhan dan
pengembangan usaha ke depan.

Setiap aktivitas tersebut harus dijalankan dengan profesional untuk memastikan
kepuasan pelanggan dan kelancaran operasional dalam persewaan kamera dan jasa
dokumentasi.

D. Pokok Masalah

Pokok masalah dalam persewaan kamera dan jasa dokumentasi di soc.cam

meliputi beberapa aspek berikut:

1. Persaingan Bisnis fotografi dan jasa dokumentasi memiliki tingkat

persaingan yang tinggi. Banyak perusahaan dan individu yang menawarkan
layanan serupa, sehingga membuat saya sulit untuk menonjolkan diri dan
menarik pelanggan.

Modal awal yang besar salah satu pokok masalah utama dalam persewaan
kamera adalah kebutuhan akan modal awal yang besar untuk membeli
inventaris kamera dan peralatan fotografi. Peralatan fotografi, terutama
kamera dan lensa berkualitas tinggi, cenderung memiliki harga yang tinggi,
yang dapat menjadi tantangan bagi saya yang tidak memiliki modal yang
cukup.

permintaan untuk persewaan kamera dan mengurangi nilai tukar peralatan
lama karena Peralatan fotografi yang terus berkembang dan terbaru
sehingga menjadi lebih mudah diakses

Resiko Kerusakan atau Kehilangan dalam persewaan kamera, ada risiko
kerusakan atau kehilangan peralatan oleh pelanggan. Risiko ini dapat
mengakibatkan biaya perbaikan atau penggantian peralatan yang tidak

terduga.



5. Pada Saat acara Tertentu diperlukan Fotografer yang berkualitas dan
berpengalaman untuk memberikan hasil dokumentasi yang profesional dan

memuaskan

E. SOLUSI
Untuk mengatasi berbagai tantangan dalam persewaan kamera dan
jasa dokumentasi,di soc.cam berikut adalah beberapa solusi :

1. Penawaran Paket Layanan yang Menarik Tawarkan paket layanan yang
Menarik untuk berbagai kebutuhan pelanggan, termasuk paket
dokumentasi untuk pernikahan, acara bisnis, dan acara lainnya. Paket ini
dapat mencakup penyewaan kamera, jasa fotografi, pengeditan foto, dan
penyediaan album cetak atau digital.

2. Mencari sumber modal atau investor yang mungkin, seperti tabungan
pribadi, pinjaman bank, atau investasi dari pihak ketiga.

3. Pertimbangkan untuk menyewa atau meminjam peralatan fotografi awal
sebagai alternatif untuk mengurangi beban modal awal. Ini memungkinkan
untuk mulai dengan biaya lebih rendah dan menghindari risiko nilai
peralatan yang menurun.

4. Asuransi, Perjanjian dan Syarat Sewa yang Tepat untuk Pertimbangkan
mengasuransikan peralatan untuk melindungi diri dari risiko kerusakan
atau kehilangan. Selain itu, membuat perjanjian sewa yang jelas dan berisi
ketentuan tentang tanggung jawab pelanggan dalam menjaga dan
mengganti peralatan jika rusak atau hilang.

5. Mencari Fotografer yang berkualitas dan berpengalaman untuk

memberikan hasil dokumentasi yang profesional dan memuaskan.



F. Kesimpulan

Kesimpulan dalam persewaan kamera dan jasa dokumentasi adalah bahwa
industri ini menawarkan potensi bisnis yang menjanjikan namun juga menantang.
beberapa pokok masalah yang mungkin dihadapi oleh saya dalam industri ini,
seperti persaingan bisnis yang ketat, perkembangan teknologi yang cepat, Modal
yang terbatas ,dan kualitas layanan yang menjadi fokus utama,. Namun, saya juga
telah memberikan beberapa solusi yang dapat membantu mengatasi tantangan
tersebut. Solusi-solusi tersebut meliputi strategi pemasaran yang kreatif, investasi
dalam peralatan dan teknologi terbaru, fokus pada kualitas layanan, dan

pengelolaan inventaris yang efisien.

Kesimpulannya, kesuksesan dalam industri persewaan kamera dan jasa
dokumentasi tergantung pada kemampuan untuk berinovasi, memberikan layanan
berkualitas tinggi, dan memenuhi kebutuhan pelanggan dengan baik. Sebagai
pemilik usaha, penting untuk terus beradaptasi dengan perkembangan industri dan
menjaga komitmen terhadap kualitas dan kepuasan pelanggan. Dengan
menjalankan usaha ini dengan bijaksana, berfokus pada pemasaran, dan
mengutamakan kepuasan pelanggan, Saya dapat mencapai kesuksesan jangka
panjang dalam industri persewaan kamera dan jasa dokumentasi. Dengan
menangani tantangan dengan solusi yang tepat, usaha ini memiliki potensi untuk
berkembang dan menjadi pemain yang dihormati di pasar fotografi dan jasa

dokumentasi.



Jurnal Kegiatan Kuliah Kerja Usaha / Look Book

Jurnal Kegiatan KKU
Di SOC.CAM

No | Hari/ Uraian Kegiatan
Tanggal
1. |Sabtu,4 Melayani Persewaan Kamera
Februari Job Wedding Di Sambi Boyolali
2023
2. | Minggu,5 | Melayani Persewaan Kamera
Februari Job Wedding Di Teras Boyolali
2023
3. Melayani Persewaan Kamera
Sabtu, 11 Job Wedding Di Gedung Cendana Boyolali
Februari Cetak Foto wedding
2023
4. | Minggu 12, | Job Dokumentasi Birthday Party
Februari Job Wedding Di Gedung kota Boyolali
2023 Editing foto dan Video
5. | Sabtu 4 Job Wedding Di Boyolali
Maret 2023 | Melayani Persewaan Kamera
6. | Minggu, 11 | Job Wedding Di kota Solo
Maret 2023 | Melayani Persewaan Kamera
7. | Sabtu, 18 Melayani Persewaan Kamera
Maret 2023 | Wedding EXPO
8. | Minggu, 19 | Melayani Persewaan Kamera
Maret 2023 | Job Wedding Di Gedung Saba Buana Solo
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